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Δελτίο Τύπου

Οικονομικά αποτελέσματα Α΄ τριμήνου 2006 Ομίλου COSMOTE: Σημαντική ανάπτυξη σε όλες τις αγορές 
	Κύκλος εργασιών:
	496,4 εκατ. € (+31%)

	Κέρδη προ φόρων, τόκων & αποσβέσεων:
	190,9 εκατ. € (+15%)

	Περιθώριο κέρδους EBITDA:
	38,5%

	Καθαρά κέρδη:
	75,2 εκατ. € (+1%) 


Αθήνα, 23 Μαΐου 2006
Οικονομικά αποτελέσματα για το πρώτο τρίμηνο του 2006 ανακοινώνει η COSMOTE, η εταιρία κινητής τηλεφωνίας με την ευρύτερη παρουσία στη Νοτιοανατολική Ευρώπη, βάσει των Διεθνών Προτύπων Χρηματοοικονομικής Πληροφόρησης (IFRS)
. Στα αποτελέσματα της εταιρίας, εκτός από τις δραστηριότητές της στην Ελλάδα, συμπεριλαμβάνονται και τα μεγέθη των θυγατρικών της εταιριών AMC στην Αλβανία, GloBul στη Βουλγαρία, COSMOFON στην πΓΔΜ και COSMOTE στη Ρουμανία.
Η ισχυρή αύξηση των εσόδων κατά τη διάρκεια του α’ τριμήνου του 2006 σε όλες τις χώρες όπου η COSMOTE έχει παρουσία, με οδηγούς την ενίσχυση της χρήσης στην Ελλάδα, παρά την υψηλή διείσδυση, την αξιοσημείωτη ανάπτυξη στη Βουλγαρία και την εξαιρετική εκκίνηση στη Ρουμανία, θέτει τα θεμέλια για μια αποδοτική χρονιά. Όλες οι εταιρίες του Oμίλου, με τη GloBul και την COSMOFON να ξεχωρίζουν, ενίσχυσαν την κερδοφορία τους (EBITDA), με αποτέλεσμα, παρά τα μεγέθη της COSMOTE Ρουμανίας, που βρίσκεται στα πρώτα στάδια ανάπτυξης, τα ενοποιημένα κέρδη προ φόρων, τόκων και αποσβέσεων του Ομίλου να ενισχύονται κατά 15%. 
ΣΥΝΟΠΤΙΚΟΣ ΠΙΝΑΚΑΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΩΝ Α΄ ΤΡΙΜΗΝΟΥ ΟΜΙΛΟΥ COSMOTE 
	IFRS, μη ελεγμένα (σε εκατ. ευρώ)
	COSMOTE Ελλάδα
	AMC
	GloBul 
	COSMOFON 
	COSMOTE Ρουμανίας 
	ΕΝΟΠΟΙΗΜΕΝΑ

	
	
	
	
	
	
	α’ τριμ 06
	α’  τριμ 05
	Δ

	Κύκλος Εργασιών
	375,6
	34,4
	73,9
	10,8
	6,1
	496,4
	380,3
	30,5%

	EBITDA
	154,4
	20,2
	27,5
	1,4
	-12,3
	190,9
	166,3
	14,8%

	Περιθ. EBITDA 
	41,1%
	58,9%
	37,2%
	12,8%
	-
	38,5%
	43,7%
	

	Καθαρά Κέρδη
	74,4
	10,8
	7,4
	-3,0
	-19,1
	75,2
	74,6
	0,8%

	Περιθ. Καθαρού Κέρδους
	19,8%
	31,4%
	10,0%
	-
	-
	15,2%
	19,6%
	


Ο ενοποιημένος κύκλος εργασιών της COSMOTE στο τέλος του α’ τριμήνου του 2006 ανήλθε σε 496,4 εκατ. ευρώ, σημειώνοντας αύξηση κατά 30,5% σε σχέση με το αντίστοιχο διάστημα του 2005, λόγω των θετικών επιδόσεων σε όλες τις αγορές όπου η COSMOTE δραστηριοποιείται. Οι διεθνείς δραστηριότητες της COSMOTE συμμετέχουν ήδη σε ποσοστό μεγαλύτερο του 25% στα ενοποιημένα έσοδα του Ομίλου, συμμετοχή που θα συνεχίσει να ενισχύεται μελλοντικά.  

Στην Ελλάδα, τα έσοδα από τηλεπικοινωνιακές υπηρεσίες της COSMOTE διαμορφώθηκαν κατά 9,3% υψηλότερα σε σχέση με το α’ τρίμηνο του 2005. Στην Αλβανία, η AMC συνέχισε τη θετική της πορεία, ενισχύοντας την πελατειακή της βάση και διατηρώντας τα υψηλά ποσοστά κερδοφορίας. Στη Βουλγαρία, η GloBul, παρουσιάζοντας εξαιρετική πορεία, ενίσχυσε, σε επίπεδο τριμήνου, τα έσοδά της κατά 37% σε σχέση με το αντίστοιχο τρίμηνο του 2005. Αξιοποιώντας τις νέες συνθήκες στη βουλγαρική αγορά, παρά την είσοδο και τρίτου παίκτη στην αγορά κινητής τηλεφωνίας της χώρας, η GloBul διατήρησε τη δυναμική της συνεχίζοντας να ενισχύει τόσο την πελατειακή βάση όσο και την κερδοφορία της. Η COSMOFON στην πΓΔΜ, σε διαφορετική φάση ανάπτυξης από τις προηγούμενες εταιρίες, συνέχισε τη θετική κερδοφορία προ φόρων, τόκων και αποσβέσεων (EBITDA) και αναμένεται να ισχυροποιήσει περαιτέρω τις επιδόσεις της. Η COSMOTE Ρουμανίας, τέλος, πραγματοποιώντας ένα δυναμικό ξεκίνημα ενίσχυσε σημαντικά την πελατειακή της βάση, γεγονός που καταδεικνύει και τη θετική υποδοχή της ρουμανικής αγοράς στις ανταγωνιστικές εμπορικές προτάσεις της εταιρίας. Παρά το γεγονός ότι η COSMOTE Ρουμανίας βρίσκεται στα πρώτα στάδια της ανάπτυξής της, για την οποία θα απαιτηθούν σημαντικές επενδύσεις σε επίπεδο τηλεπικοινωνιακού και εμπορικού δικτύου αλλά και εμπορικής πρoώθησης, ήδη τα πρώτα στοιχεία για τις επιδόσεις της εταιρίας ενισχύουν την πεποίθηση της Διοίκησης της COSMOTE για τις προοπτικές ανάπτυξης και στη ρουμανική αγορά. 
Τα ενοποιημένα κέρδη προ φόρων, τόκων και αποσβέσεων (EBITDA), με όλες τις δραστηριότητες να παρουσιάζουν θετικά μεγέθη, ενισχύθηκαν κατά 14,8% σε σχέση με την ίδια περίοδο της περασμένης χρονιάς, παρά την ενοποίηση της COSMOTE Ρουμανίας, η οποία διανύοντας τα πρώτα στάδια λειτουργίας της παρουσίασε ζημίες. Το περιθώριο κέρδους EBITDA διαμορφώθηκε σε 38,5% (43,7% το α΄ τριμ. του 2005), ως αποτέλεσμα της ενοποίησης των μεγεθών των νέων θυγατρικών που βρίσκονται σε φάση ανάπτυξης, με σημαντικές προοπτικές για το μέλλον. Ως αποτέλεσμα των επιδόσεων των θυγατρικών της στο εξωτερικό, οι διεθνείς δραστηριότητες της COSMOTE συμμετέχουν κατά 19% στα συνολικά κέρδη προ φόρων τόκων και αποσβέσεων (EBITDA) του Ομίλου για το α’ τρίμηνο, παρά τα αρνητικά αποτελέσματα της COSMOTE Ρουμανίας σε επίπεδο κερδών EBITDA. Τα καθαρά κέρδη του Ομίλου COSMOTE ενισχύθηκαν οριακά (+0,8%) και διαμορφώθηκαν σε 75,2 εκατ. ευρώ, παρά τα αυξημένα χρηματοοικονομικά έξοδα καθώς και τον υψηλότερο ονομαστικό φορολογικό συντελεστή, που προκύπτει λόγω της μη-αναγνώρισης, στην παρούσα φάση, της θετικής αναβαλλόμενης φορολογίας (deferred tax assets) για τις εταιρίες COSMOFON και COSMOTE Ρουμανίας.  
Στις 9 Μαΐου του 2006 η COSMOTE ανακοίνωσε την πρόθεσή της να εξαγοράσει, υπό την προϋπόθεση της λήψης των απαραίτητων εγκρίσεων από τις αρμόδιες αρχές, την εταιρία ΓΕΡΜΑΝΟΣ, μια από τις πιο αναγνωρισμένες και επιτυχημένες αλυσίδες λιανικής στις τηλεπικοινωνίες στην Ευρώπη, με ένα εκτεταμένο δίκτυο 537 καταστημάτων στην Ελλάδα, τη Βουλγαρία, τη Ρουμανία και την πΓΔΜ. Η στρατηγικής σημασίας αυτή κίνηση, αναμένεται να  προσδώσει περαιτέρω αξία στην COSMOTE, η οποία αποκτώντας αυτόματα το πιο ευρύ, εξειδικευμένο και αποδοτικό εμπορικό δίκτυο στις τέσσερις από τις πέντε συνολικά χώρες όπου δραστηριοποιείται, ενισχύει την εμπορική της παρουσία και τις δραστηριότητές της, ενώ ταυτόχρονα καθετοποιεί τη λειτουργία της. Μέσω της παρουσίας και του ονόματος ΓΕΡΜΑΝΟΣ η COSMOTE αναμένεται να αποκομίσει απτά οφέλη με την -σε απευθείας επαφή με τους πελάτες της- προώθηση της εμπορικής της στρατηγικής, με την επίτευξη οικονομιών και με την ελαχιστοποίηση τυχόν λειτουργικών και άλλων κινδύνων, ενισχύοντας τους ρυθμούς ανάπτυξης των εσόδων και της κερδοφορίας της από υπηρεσίες κινητής τηλεφωνίας σε τέσσερις αγορές. 

Ελλάδα – Περαιτέρω αύξηση της χρήσης 
Κατά το α’ τρίμηνο του 2006, η COSMOTE εδραίωσε περαιτέρω την ηγετική της θέση στην ελληνική αγορά κινητής τηλεφωνίας, προσελκύοντας 105.830 νέους πελάτες, ενώ πέτυχε σημαντική ενίσχυση των εσόδων της παρά τον έντονο ανταγωνισμό. 
ΣΥΝΟΠΤΙΚΟΣ ΠΙΝΑΚΑΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΩΝ COSMOTE (ΕΛΛΑΔΑ) Α’ ΤΡΙΜΗΝΟ ‘06
	 (σε εκατ. ευρώ) Μη ελεγμένα
	α’ τριμ. 2006
	α’ τριμ. 2005
	Δ%

	Κύκλος εργασιών
	375,6
	349,6
	7,4%

	EBITDA (Κέρδη προ φόρων, τόκων & αποσβέσεων) 
	154,4
	147,5
	4,7%

	Περιθώριο κέρδους EBITDA 
	41,1%
	42,2%
	-1,1πμ

	Καθαρά κέρδη
	74,4
	67,4
	10,5%

	Περιθώριο καθαρού κέρδους
	19,8%
	19,3%
	0,5πμ


Ο κύκλος εργασιών της COSMOTE στην Ελλάδα ανήλθε σε 375,6 εκατ. ευρώ, ενισχυμένος κατά 7,4% σε σχέση με το α’ τρίμηνο της περασμένης χρονιάς. Τα έσοδα από υπηρεσίες (μηνιαία πάγια τέλη, αερόχρονος, SMS και υπηρεσίες δεδομένων, περιαγωγή) στην Ελλάδα, ενισχύονται διαρκώς (+ 9,3%) καταδεικνύοντας τη σημαντική αύξηση της χρήσης, αλλά και την ενίσχυση της πελατειακής βάσης της εταιρίας παρά το υψηλό ποσοστό διείσδυσης της κινητής τηλεφωνίας, τάση σταθερά εμφανής για μεγάλη περίοδο. 
Όπως και κατά την προηγούμενη περίοδο, τα προγράμματα συμβολαίου προπληρωμένου χρόνου ομιλίας εξακολούθησαν να αποτελούν την πιο δημοφιλή πρόταση της αγοράς, όπως αποτυπώνεται στην κατά 27,4% αύξηση των εσόδων της COSMOTE από μηνιαία πάγια τέλη κατά το α’ τρίμηνο. Στο πλαίσιο αυτό, ιδιαίτερα επιτυχημένη αποδεικνύεται η εμπορική πολιτική της εταιρίας, καθώς μέσω των  συγκεκριμένων προγραμμάτων, εξασφαλίζεται η ομαλή μετάβαση σε υψηλότερα επίπεδα κίνησης με θετική επίδραση στα έσοδα. 
Από την 1η Ιουνίου, η εταιρία θα εφαρμόσει νέο μειωμένο τέλος τερματισμού κλήσεων στο δίκτυό της, 0,12 €/λεπτό (από 0,145 €/λεπτό)
. Η μείωση αυτή, που ανέρχεται σε ποσοστό 17,2%, αποτελεί την πέμπτη διαδοχική που πραγματοποιεί η COSMOTE από τις αρχές του 2003, έχοντας προχωρήσει στο συγκεκριμένο διάστημα σε μειώσεις των τελών τερματισμού σε ποσοστό μέχρι 57%. Σημειώνεται ότι τα τέλη τερματισμού της COSMOTE είναι χαμηλότερα από τον Ευρωπαϊκό Μέσο Όρο τελών τερματισμού κλήσεων, σύμφωνα με την 11η Έκθεση της Ευρωπαϊκής Επιτροπής για τις ηλεκτρονικές επικοινωνίες.   
Η κίνηση στην Ελλάδα, κατά τη διάρκεια του α’ τριμήνου του έτους, αυξήθηκε κατά 15% σε σχέση με την ίδια περίοδο του 2005, αποτέλεσμα της υψηλότερης χρήσης, κυρίως των πελατών συμβολαίου. Τόσο τα προγράμματα συμβολαίου προπληρωμένου χρόνου ομιλίας όσο και οι προσφορές της εταιρίας για την προώθηση της κίνησης εντός δικτύου οδηγούν τη χρήση σε υψηλότερα επίπεδα, μέσω στοχευμένης εμπορικής πολιτικής. 
Τα έσοδα από υπηρεσίες δεδομένων, στις οποίες περιλαμβάνονται τα γραπτά μηνύματα SMS, τα μηνύματα πολυμέσων MMS, το i-mode®
 καθώς και άλλες υπηρεσίες προστιθέμενης αξίας, συμμετέχουν σταθερά κατά 11%
 στα εγχώρια έσοδα από τηλεπικοινωνιακές υπηρεσίες. 
Τα έσοδα περιαγωγής από ξένους επισκέπτες το 2005 αντιπροσώπευαν το 2,6% του συνολικού κύκλου εργασιών της COSMOTE στην Ελλάδα, ενώ τα έσοδα από την περιαγωγή που πραγματοποιούν οι πελάτες της COSMOTE αντιπροσώπευαν το 2,3%. Τα έσοδα περιαγωγής από ξένους επισκέπτες για το α’ τρίμηνο του 2006 αποτελούν το 0,7% των εγχώριων εσόδων. Η συμμετοχή της περιαγωγής στα εγχώρια έσοδα της COSMOTE είναι περιορισμένη, ενώ ποσοστό μικρότερο του 70% των εσόδων της εταιρίας από περιαγωγή ξένων επισκεπτών προέρχεται από παρόχους εντός της ΕΕ. Επιπρόσθετα, οι χρεώσεις χονδρικής της COSMOTE είναι ήδη χαμηλότερες από τον ευρωπαϊκό μέσο όρο, ενώ η πλειονότητα των πελατών περιαγωγής είναι τουρίστες. Για τους λόγους αυτούς, τυχόν ρυθμιστικές αλλαγές αναμένεται  να έχουν μικρή επίδραση στα έσοδα της εταιρίας. Στο τέλος του α’ τριμήνου του έτους, η COSMOTE είχε υπογράψει συνολικά 397 συμφωνίες περιαγωγής σε 184 χώρες
. Επιπλέον, η COSMOTE είχε υπογράψει 91 συμφωνίες σε 60 χώρες για την παροχή διεθνούς περιαγωγής για υπηρεσίες 2,5ης γενιάς (GPRS roaming). 

Τα κέρδη προ φόρων τόκων και αποσβέσεων EBITDA για το α’ τρίμηνο του 2006 στην Ελλάδα ανήλθαν σε 154,4 εκατ. ευρώ, ενισχυμένα κατά 4,7% σε ετήσια βάση, ενώ το περιθώριο κέρδους EBITDA διαμορφώθηκε σε 41,1% (-1,1 ποσοστιαία μονάδα), κυρίως ως αποτέλεσμα της έλλειψης εσόδων (2,3 εκατ.) από τη διαχείριση των εταιριών GloBul και COSMOFON. 
Τα καθαρά κέρδη της COSMOTE στην Ελλάδα ανήλθαν σε 74,4 εκατ. ευρώ, ενισχυμένα κατά 10,5% σε σχέση με το α’ τρίμηνο του 2005, παρά τα αυξημένα χρηματοοικονομικά έξοδα, ενώ το περιθώριο καθαρού κέρδους διαμορφώθηκε σε 19,8%, ως αποτέλεσμα της θετικής επίδρασης από τη μείωση του φορολογικού συντελεστή.   
Κύριοι δείκτες: ARPU & AMOU (COSMOTE)

	
	α’ τριμ. 2005
	6μηνο 2005
	9μηνο 2005
	2005
	α’ τριμ. 2006

	AMOU, μικτό (λεπτά)
	130
	135
	139
	138
	140

	ARPU, μικτό (€)
	28,6
	29,2
	30,1
	29,7
	29,0

	Σύνολο πελατών
	4.230.948
	4.379.517
	4.508.793
	4.644.440
	4.750.270


Ο δείκτης μικτού AMOU (μέση μηνιαία χρήση ανά πελάτη σε λεπτά), κατά το α’ τρίμηνο, διαμορφώθηκε σε 140 λεπτά. Η θετική αυτή τάση, οδηγούμενη από τη χρήση των πελατών συμβολαίου, είναι εμφανής για μεγάλο χρονικό διάστημα, και συνεχίστηκε και κατά το α’ τρίμηνο του 2006, επιβεβαιώνοντας ότι η αύξηση στη χρήση των υπηρεσιών φωνής εξακολουθεί να αποτελεί τον κύριο μοχλό ανάπτυξης στην ελληνική αγορά κινητής τηλεφωνίας. 
Ο δείκτης μικτού ARPU (μέσο μηνιαίο έσοδο ανά πελάτη) διαμορφώθηκε σε 29 ευρώ (ενισχυμένος κατά 1,4% συγκριτικά με το α’ τριμ. του 2005), ως αποτέλεσμα της αυξημένης χρήσης. Η μικρότερη, σε σύγκριση με τον AMOU, αύξηση του ARPU αντικατοπτρίζει τη χαμηλότερη μεσοσταθμική χρέωση που προκύπτει κυρίως από τη μετακίνηση των πελατών της COSMOTE σε υψηλότερα προγράμματα προπληρωμένου χρόνου ομιλίας.  
Κατά τη διάρκεια του α’ τριμήνου του 2006, η COSMOTE (Ελλάδα) πραγματοποίησε 21.512 καθαρές νέες συνδέσεις συμβολαίου και 84.318 καθαρές νέες συνδέσεις καρτοκινητής, με αποτέλεσμα η πελατειακή της βάση στο τέλος Μαρτίου του 2006 να ανέρχεται σε 4,8 εκατομμύρια, σημειώνοντας αύξηση κατά 12,3% σε σχέση με το ίδιο διάστημα του 2005. Το μερίδιο αγοράς της εταιρίας υπολογίζεται σε 37,3% περίπου, επιβεβαιώνοντας την κυρίαρχη θέση της COSMOTE στην ελληνική αγορά κινητής τηλεφωνίας. Συνολικά, ο αριθμός πελατών συμβολαίου στο τέλος του πρώτου τριμήνου του έτους ανήλθε σε 1.746.102, ενώ ο αριθμός των πελατών καρτοκινητής σε 3.004.168. Ο δείκτης αποσυνδέσεων (churn) της COSMOTE (Eλλάδα) διαμορφώθηκε σε 22% σε ετήσια βάση. 
Η ελληνική αγορά κινητής τηλεφωνίας παραμένει ιδιαίτερα δυναμική, με τις προοπτικές ανάπτυξης να επικεντρώνονται κυρίως στην αύξηση της χρήσης, παρά την υψηλή ονομαστική διείσδυση. Αξιοποιώντας τη δυναμική αυτή, η COSMOTE πραγματοποιεί σειρά εμπορικών ενεργειών δίνοντας έμφαση στην ενίσχυση της εικόνας της ως ηγέτη της αγοράς. Η εξαγορά της ΓΕΡΜΑΝΟΣ και η αξιοποίηση του ονόματος, της θέσης του στην αγορά, αλλά και της τεχνογνωσίας του, αναμένεται να ενισχύσει την προσπάθεια αυτή της εταιρίας, σε μια αγορά όπου η απευθείας επαφή αποτελεί υψηλής σημασίας παράγοντα για τη διακράτηση και την καλύτερη διαχείριση της πελατειακής βάσης. 

AMC, Αλβανία – Ισχυρές επιδόσεις
Η AMC βελτιώνοντας σταθερά τις επιδόσεις της, ενίσχυσε την ηγετική της θέση στην αγορά, την πελατειακή της βάση, αλλά και την κερδοφορία της, με το περιθώριο κέρδους EBITDA για το πρώτο τρίμηνο σταθερό στο 59%. Στο τέλος Μαρτίου του 2006, η AMC συμμετείχε στον ενοποιημένο κύκλο εργασιών της COSMOTE κατά 7% περίπου, ενώ στα ενοποιημένα κέρδη προ φόρων, τόκων & αποσβέσεων (EBITDA) κατά 11%.
ΣΥΝΟΠΤΙΚΟΣ ΠΙΝΑΚΑΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΩΝ AMC - α’ τρίμηνο 
	 (σε εκατ. ευρώ) Μη ελεγμένα
	α’ τριμ. 2006
	α’ τριμ. 2005
	Δ

	Κύκλος εργασιών
	34,4
	31,9
	7,6%

	EBITDA (Κέρδη προ φόρων, τόκων & αποσβέσεων) 
	20,2
	18,8
	7,4%

	Περιθώριο κέρδους EBITDA 
	58,9%
	59,1%
	-0,2πμ

	Καθαρά κέρδη
	10,8
	9,8
	10,0%

	Περιθώριο καθαρού κέρδους
	31,4%
	30,7%
	0,7πμ


Ο κύκλος εργασιών της AMC ανήλθε σε 34,4 εκατ. ευρώ, υψηλότερος κατά 7,6% σε σύγκριση με το α’ τρίμηνο του 2005, κυρίως λόγω των υψηλότερων κατά 6,6% εσόδων από υπηρεσίες. Η άνοδος αυτή αποτυπώνει τη σημαντική αύξηση της συνδρομητικής βάσης της εταιρίας κατά 18,2%. Ο δείκτης μικτού AMOU διαμορφώθηκε σε 59 λεπτά, σε σχέση με 64 το α’ τρίμηνο του 2005, λόγω των νέων συνδέσεων, ενώ ο δείκτης μικτού ARPU για την ίδια περίοδο διαμορφώθηκε στα 15 ευρώ.
Τα κέρδη προ φόρων, τόκων και αποσβέσεων (EBITDA) της εταιρίας ενισχύθηκαν κατά 7,4%, με αποτέλεσμα το περιθώριο κέρδους EBITDA της εταιρίας να διαμορφώνεται σε 58,9%. Τα καθαρά κέρδη της ενισχύθηκαν κατά 10% ενώ, αντίστοιχα, το περιθώριο καθαρού κέρδους ανήλθε σε 31,4% από 30,7% το α’ τρίμηνο του 2005. 
Τα έσοδα από αερόχρονο και μηνιαία πάγια τέλη της AMC συνέχισαν τη δυναμική ανάπτυξη (+7,9%), ως αποτέλεσμα της συνεχιζόμενης διείσδυσης της κινητής τηλεφωνίας στην εγχώρια αγορά. Κατά τη διάρκεια του α’ τριμήνου, η AMC πραγματοποίησε 46.028 καθαρές νέες συνδέσεις, με την πελατειακή της βάση να ανέρχεται σε 827.524 εκατομμύρια, στην πλειοψηφία τους, πελάτες καρτοκινητής. Το μερίδιο αγοράς της εταιρίας ανέρχεται σε 51% περίπου.
	
	α’ τριμ. 2005
	6μηνο 2005
	9μηνο 2005
	2005
	α’ τριμ. 2006

	AMOU, μικτό (λεπτά)
	64
	65
	67
	67
	59

	ARPU, μικτό (€)
	17
	16
	17
	17
	15

	Σύνολο Πελατών
	700.047
	730.786
	762.095
	781.496
	827.524


Η AMC εισέρχεται σε φάση ωρίμανσης. Ωστόσο, με δεδομένο το χαμηλό ποσοστό διείσδυσης, εξακολουθούν να υπάρχουν σημαντικά περιθώρια ανάπτυξης σε μεσοπρόθεσμο ορίζοντα. Κατά την περίοδο αυτή, η εταιρία εστιάζει στην αύξηση της εξερχόμενης κίνησης. 

GloBul, Βουλγαρία – Αξιοποίηση της δυναμικής της αγοράς  
Κατά το πρώτο τρίμηνο του έτους, η GloBul πέτυχε εξαιρετικές επιδόσεις τόσο σε λειτουργικό όσο και σε οικονομικό επίπεδο, με τη συνδρομητική της βάση να ενισχύεται κατά 44%, τα έσοδά της κατά 37%, το περιθώριο EBITDA να ανέρχεται σε 37,2%, και το περιθώριο καθαρού κέρδους σε 10%. 
Η είσοδος τρίτης εταιρίας κινητής τηλεφωνίας στη Βουλγαρία κατά το δ’ τρίμηνο του 2005 έχει εντείνει τον ανταγωνισμό στην εγχώρια αγορά. Η GloBul, έχοντας επιτύχει αναγνωρισιμότητα και σημαντική ενίσχυση της πελατειακής της βάσης, αλλά και με τη συνεχή βελτίωση των εμπορικών της προτάσεων έχει αξιοποιήσει στο μέγιστο τη νέα δυναμική της αγοράς και την ταχεία ανάπτυξη της διείσδυσης. Οι ενέργειες της GloBul για την ενίσχυση του τηλεπικοινωνιακού της δικτύου και οι νέες  εμπορικές της προτάσεις στόχο έχουν να ισχυροποιήσουν περαιτέρω τη θέση της εταιρίας στην αγορά.
Κατά το α’ τρίμηνο του 2005 η GloBul πραγματοποίησε 167.493 καθαρές νέες συνδέσεις, με το σύνολο της πελατειακής της βάσης να ανέρχεται σε 2.561.210,  δηλαδή, 44,3% υψηλότερα σε σύγκριση με το α΄ τρίμηνο του 2005. Το μερίδιο αγοράς της εταιρίας ανέρχεται σε 40% περίπου. Στο τέλος Μαρτίου του 2005 οι πελάτες συμβολαίου της GloBul αποτελούσαν το 1/3 της συνολικής πελατειακής βάσης της, σημειώνοντας αύξηση κατά 39,7% σε σχέση με την ίδια περίοδο της περασμένης χρονιάς. Οι πελάτες καρτοκινητής, την ίδια περίοδο, αυξήθηκαν κατά 46,5%. 
ΣΥΝΟΠΤΙΚΟΣ ΠΙΝΑΚΑΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΩΝ GloBul - α’ τρίμηνο 
	(σε εκατ. ευρώ) Μη ελεγμένα
	α’ τριμ. 2006
	α’ τριμ. 2005
	Δ

	Κύκλος εργασιών
	73,9 
	53,9
	37,0%

	EBITDA (Κέρδη προ φόρων, τόκων & αποσβέσεων) 
	27,5
	17,0
	61,4%

	Περιθώριο κέρδους EBITDA 
	37,2% 
	31,5%
	5,7πμ

	Καθαρά κέρδη
	7,4
	2,2
	237,9%

	Περιθώριο καθαρού κέρδους
	10,0%
	4,1%
	5,9πμ


Ως αποτέλεσμα, ο κύκλος εργασιών της GloBul κατά το α’ τρίμηνο ενισχύθηκε κατά 37% και ανήλθε σε 73,9 εκατ. ευρώ. Παράλληλα, το περιθώριο κέρδους EBITDA διαμορφώθηκε σε 37,2%, από 31,5% το α΄ τρίμηνο του 2005 και 34,2% στο τέλος του 2005, παρά τη ραγδαία ενίσχυση της πελατειακής της βάσης. Τα κέρδη προ φόρων, τόκων και αποσβέσεων (EBITDA) της εταιρίας για την ίδια περίοδο ανήλθαν σε 27,5 εκατ. ευρώ, ενισχυμένα κατά 61,4% σε σχέση με πέρυσι. Το περιθώριο καθαρού κέρδους της εταιρίας διαμορφώθηκε σε 10% από 4,1% το α’ τρίμηνο του 2005. 
Σε τροχιά υψηλής ανάπτυξης, η GloBul αναδεικνύεται σε σημαντική πηγή ανάπτυξης για τον όμιλο COSMOTE με τη συμμετοχή της στα ενοποιημένα έσοδα του Ομίλου να ανέρχεται σε 15%, στα κέρδη προ φόρων, τόκων και αποσβέσεων EBITDA σε 14% και τα καθαρά κέρδη σε 10%. 
Είναι ιδιαίτερα σημαντικό, ότι παρά την ραγδαία ανάπτυξη της πελατειακής βάσης της εταιρίας, ο δείκτης μικτού AMOU (68 λεπτά) της GloBul κατά το α’ τρίμηνο ενισχύθηκε κατά 23,6% σε σχέση με το προηγούμενο έτος, ενώ ο δείκτης μικτού ARPU για την ίδια περίοδο παρέμεινε σταθερός στα 11 περίπου ευρώ. Τα μεγέθη αυτά καταδεικνύουν τη δυναμική και τις προοπτικές της βουλγαρικής αγοράς κινητής τηλεφωνίας, αλλά και την ενίσχυση της θέσης της GloBul στους εταιρικούς και υψηλής χρήσης πελάτες, ειδικά μετά τις ενέργειες της εταιρίας για την αναβάθμιση του τηλεπικοινωνιακού της δικτύου κατά τα δύο τελευταία χρόνια, αλλά και τη στοχευμένη εμπορική της πολιτική. 
	
	α’ τριμ. 2005
	6μηνο 2005
	9μηνο 2005
	2005
	α’ τριμ. 2006

	AMOU, μικτό (λεπτά)
	55
	59
	62
	65
	68

	ARPU, μικτό (€)
	11
	11
	12
	12
	11

	Σύνολο Πελατών
	1.775.337
	1.936.126
	2.156.262
	2.393.717
	2.561.210


COSMOFON, πΓΔΜ – Θετικά μεγέθη 
H COSMOFON συνέχισε και κατά το α’ τρίμηνο του 2006 την αναπτυξιακή της πορεία, ενισχύοντας τις επιδόσεις της σε λειτουργικό και οικονομικό επίπεδο. Τα έσοδα της εταιρίας αυξήθηκαν κατά 44,9% περίπου (10,8 εκατ. ευρώ), αποτέλεσμα της σημαντικής αύξησης της πελατειακής της βάσης κατά 46,7%. Αξίζει να σημειωθεί ότι τα έσοδα από υπηρεσίες ενισχύθηκαν κατά 58,2%, αντικατοπτρίζοντας κυρίως την αύξηση των εσόδων από αερόχρονο και πάγια τέλη κατά 70,6%. Ο δείκτης μικτού AMOU της COSMOFON ανήλθε σε 46 λεπτά (+ 12,2%), ενώ ο δείκτης μικτού ARPU για την περίοδο παρέμεινε σταθερός στα 9 ευρώ, παρά την αυξανόμενη προσέλκυση πελατών καρτοκινητής. 
ΣΥΝΟΠΤΙΚΟΣ ΠΙΝΑΚΑΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΩΝ COSMOFON - α’ τρίμηνο 
	(σε εκατ. ευρώ) Μη ελεγμένα
	α’ τριμ. 2006
	α’ τριμ. 2005
	Δ

	Κύκλος εργασιών
	10,8
	7,5
	44,9%

	EBITDA (Κέρδη προ φόρων, τόκων & αποσβέσεων) 
	1,4
	0,1
	1.164,5%

	Περιθώριο κέρδους EBITDA 
	12,8%
	1,5%
	11,3πμ

	Καθαρά κέρδη
	-3,0
	-4,0
	26,5%


Διανύοντας τον τρίτο μόλις χρόνο λειτουργίας της, η COSMOFON συνεχίζει να ενισχύει την κερδοφορία της, με το περιθώριο κέρδους EBITDA για το α’ τρίμηνο του έτους να ανέρχεται σε 12,8%. Η ανοδική πορεία της COSMOFON καταδεικνύει την έμφαση που προσδίδει η Διοίκηση της COSMOTE για απτά αποτελέσματα στις νέες αγορές όπου δραστηριοποιείται. 
Κατά τη διάρκεια του α’ τριμήνου του 2006, η COSMOFON πραγματοποίησε 29.776 καθαρές νέες συνδέσεις, με το σύνολο της πελατειακής της βάσης να ανέρχεται σε 413.962 πελάτες. Το μερίδιο αγοράς της COSMOFON ανέρχεται σε 32% περίπου, ενώ το 90% της πελατειακής βάσης της εταιρίας είναι πελάτες καρτοκινητής. 
	
	α’ τριμ. 2005
	6μηνο 2005
	9μηνο 2005
	2005
	α’ τριμ. 2006

	AMOU, μικτό (λεπτά)
	41
	45
	51
	49
	46

	ARPU, μικτό (€)
	9
	9
	10
	10
	9

	Σύνολο Πελατών
	282.117
	329.622
	358.342
	384.186
	413.962


COSMOTE, Ρουμανία – Επενδύοντας στην ανάπτυξη 
Η COSMOTE Ρουμανίας ξεκίνησε την εμπορική λειτουργία της στις αρχές Δεκεμβρίου του 2005, και μέσα στους τέσσερις πρώτους, μόλις, μήνες απέκτησε ισχυρή εμπορική παρουσία στην εγχώρια αγορά, επενδύοντας, παράλληλα, στην ανάπτυξη του τηλεπικοινωνιακού και εμπορικού της δικτύου. 

Κατά το α’ τρίμηνο του 2006, η COSMOTE Ρουμανίας πραγματοποίησε 226.587 καθαρές νέες συνδέσεις, οι περισσότερες από τις οποίες σε συνέχεια επιτυχημένης εμπορικής προσφοράς της εταιρίας το Μάρτιο του 2006, ένδειξη της θετικής ανταπόκρισης της αγοράς στο νέο πάροχο κινητής τηλεφωνίας. Στο τέλος του α’ τριμήνου, ο συνολικός αριθμός πελατών της COSMOTE Ρουμανίας ανήλθε σε 275.521, 83% περίπου των οποίων είναι πελάτες καρτοκινητής, ενώ το μερίδιο αγοράς της εταιρίας υπολογίζεται σε 2% περίπου. Ο δείκτης μικτού ARPU ανήλθε σε 8 ευρώ, απόδειξη της θετικής τάσης που επικρατεί στην αγορά, ενισχύοντας την αισιοδοξία της Διοίκησης για περαιτέρω ανοδική πορεία.  

Ανταποκρινόμενη στην ανάγκη της ρουμανικής αγοράς για φιλικές προς τον πελάτη υπηρεσίες κινητής τηλεφωνίας, η COSMOTE Ρουμανίας δίνει έμφαση στις εμπορικές της προτάσεις και τις ανταγωνιστικές χρεώσεις, προσελκύοντας μεγάλη μερίδα πελατών. Εφαρμόζοντας μια ενιαία και κατανοητή τιμολογιακή πολιτική, η COSMOTE Ρουμανίας ξεκίνησε την εμπορική λειτουργία της, προσφέροντας στους πελάτες της τα χαμηλότερα πάγια και τις πιο οικονομικές χρεώσεις, σε συνδυασμό με ελκυστικές εμπορικές προσφορές. Με τη δυναμική παρουσία της στην αγορά, η COSMOTE Ρουμανίας προσελκύει σταθερά αυξανόμενο αριθμό νέων συνδρομητών. 
Η COSMOTE Ρουμανίας διαθέτει ήδη ευρύτατο εμπορικό δίκτυο, το οποίο περιλαμβάνει περισσότερα από 400 καταστήματα. Τον Απρίλιο του 2006, η εταιρία ξεκίνησε αποκλειστική συνεργασία με την Internity
, μέσω της οποίας προσέθεσε στο εμπορικό της δίκτυο 64 αποκλειστικά καταστήματα. Επιπλέον, η COSMOTE Ρουμανίας αναμένεται να αποκομίσει σημαντικά οφέλη από την εξαγορά της ΓΕΡΜΑΝΟΣ από την COSMOTE, καθώς αναμένεται να ευνοήσει την προσέλκυση νέων πελατών και την επιτυχή υλοποίηση της εμπορικής στρατηγικής της εταιρίας. Με τη δυναμική και το μερίδιο αγοράς της εταιρίας σε ανοδική τροχιά, οι παραπάνω συμφωνίες αναμένεται να επιταχύνουν την επίτευξη των στόχων της COSMOTE Ρουμανίας.   

Η εταιρία, επιπλέον, επενδύει στο τηλεπικοινωνιακό της δίκτυο, με στόχο την αύξηση της χωρητικότητας, την περαιτέρω αναβάθμιση της ποιότητας και τη βελτιστοποίηση της κάλυψης ως το τέλος του 2006. Προς την κατεύθυνση αυτή θα πραγματοποιηθούν σημαντικές επενδύσεις κατά την επόμενη περίοδο. 
ΣΥΝΟΠΤΙΚΟΣ ΠΙΝΑΚΑΣ ΟΙΚ. ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΩΝ COSMOte ΡΟΥΜΑΝΙΑΣ - α’ τρίμηνο 
	(σε εκατ. ευρώ) Μη ελεγμένα
	α’ τριμ. 2006
	α’ τριμ. 2005

	Κύκλος εργασιών
	6,1
	1,4

	EBITDA (Κέρδη προ φόρων, τόκων & αποσβέσεων) 
	-12,3
	-2,7

	Καθαρά κέρδη
	-19,1
	3,8


Ο κύκλος εργασιών της COSMOTE Ρουμανίας κατά το α’ τρίμηνο ανήλθε σε 6,1 εκατ. ευρώ, τα κέρδη προ φόρων, τόκων και αποσβέσεων σε -12,3 εκατ. ευρώ, ενώ οι καθαρές ζημίες σε 19,1 εκατ. ευρώ, αποτελέσματα που αντικατοπτρίζουν κυρίως τις εμπορικές πρωτοβουλίες της εταιρίας, τις οικονομικές απαιτήσεις για την έναρξη της εμπορικής της λειτουργίας και τους πρώτους μήνες δραστηριοτήτων. 
Ταμειακές ροές Ομίλου & δανεισμός 
Κατά τη διάρκεια του α’ τριμήνου του 2006, οι συνολικές επενδύσεις του Ομίλου COSMOTE ανήλθαν σε 65 εκατ. ευρώ, από τα οποία τα 20 εκατ. ευρώ στην Ελλάδα, τα 16 εκατ. ευρώ στη Ρουμανία, τα 19 εκατ. ευρώ  στη Βουλγαρία, τα 6 εκατ. ευρώ στην Αλβανία και τα 4 εκατ. ευρώ στην πΓΔΜ. Ιδιαίτερα στη Ρουμανία, οι επενδύσεις της COSMOTE αναμένεται να επιταχυνθούν σημαντικά κατά τα επόμενα τρίμηνα, στο πλαίσιο της επέκτασης του τηλεπικοινωνιακού δικτύου της εταιρίας μετά την καθυστέρηση που σημειώθηκε το α’ τρίμηνο, λόγω δυσμενών καιρικών συνθηκών. Οι επενδύσεις στις ανεπτυγμένες αγορές αναμένεται να περιοριστούν σε ποσοστό μικρότερο του 10% επί των πωλήσεων, δίνοντας τη δυνατότητα στον Όμιλο να ενισχύσει τις ταμειακές ροές του.

Ο συνολικός καθαρός δανεισμός του Ομίλου για το α’ τρίμηνο ανήλθε σε 919 εκατ. ευρώ περίπου.

Στις 10 Μαρτίου του 2006, το Διοικητικό Συμβούλιο της COSMOTE αποφάσισε κατά την προγραμματισμένη 9η Γενική Συνέλευση των Μετόχων (09/06/06), να προτείνει τη διανομή ετήσιου μερίσματος για τη χρήση 2005, συνολικού ύψους 216,9 εκατ. ευρώ, ενισχυμένου κατά 14,5% σε ετήσια βάση. Το μέρισμα ανά μετοχή ανέρχεται σε 0,65 ευρώ. 

Ο Διευθύνων Σύμβουλος της COSMOTE, κ. Ευάγγελος Μαρτιγόπουλος, δήλωσε: «Τα οφέλη από την επέκτασή μας εκτός ελληνικών συνόρων γίνονται σαφώς εμφανή το 2006. Κρίνοντας από τους τρεις πρώτους μήνες του έτους, κατά τους οποίους διευρύναμε την πελατειακή μας βάση, ενισχύσαμε τη χρήση και πετύχαμε ισχυρά οικονομικά μεγέθη, μπορούμε με βεβαιότητα να αναμένουμε ότι και το 2006 θα αποτελέσει για τον Όμιλο COSMOTE μια χρονιά δυναμικής ανάπτυξης σε όλα τα επίπεδα. Σημαντική εξέλιξη της περιόδου αυτής αποτελεί το γεγονός ότι η θυγατρική μας στη Ρουμανία έκλεισε το πρώτο πλήρες τρίμηνο λειτουργίας της. Έχοντας πραγματοποιήσει ένα εντυπωσιακό ξεκίνημα, η COSMOTE Ρουμανίας ενισχύει μέρα με τη μέρα την αναγνωρισιμότητά της και τη θέση της στην αγορά. Τέλος, η συμφωνία για την εξαγορά της εταιρίας ΓΕΡΜΑΝΟΣ, καθοριστική για την επιτυχία της εμπορικής μας πολιτικής, αναμένεται να ισχυροποιήσει τις προοπτικές ανάπτυξης της COSMOTE, η οποία αποκτά ένα εδραιωμένο και αποδοτικό δίκτυο πωλήσεων στις αγορές όπου έχει παρουσία, αποκομίζοντας μοναδικά οφέλη. 
Οι διαφορετικές φάσεις ανάπτυξης των διεθνών δραστηριοτήτων της COSMOTE και οι συνολικά θετικές προοπτικές τους, όπως επιβεβαιώνεται από τις ισχυρές επιδόσεις σε όλες τις αγορές, καθώς επίσης και οι πρόσφατες σημαντικές επιχειρηματικές εξελίξεις σχετικά με την εταιρία ΓΕΡΜΑΝΟΣ, οι οποίες εκτιμάται ότι θα επιταχύνουν την υλοποίηση του στρατηγικού σχεδιασμού της COSMOTE, αναμένεται να αποτελέσουν τη βάση για την περαιτέρω κερδοφόρο ανάπτυξη του Ομίλου και κατά τα επόμενα χρόνια».
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ΣΗΜΕΙΩΣΗ ΓΙΑ ΤΙΣ ΑΝΑΦΟΡΕΣ ΣΤΟ ΜΕΛΛΟΝ
Ορισμένες αναφορές που περιέχονται στο παρόν έγγραφο είναι «αναφορές στο μέλλον». Οι αναφορές αυτές βασίζονται σε πληροφορίες που διαθέτει σήμερα η Διοίκηση της Εταιρίας, καθώς και σε υποθέσεις που κάνει. Κατά κανόνα, αυτού του είδους οι αναφορές φαίνονται γενικά, αλλά όχι πάντα, από τη χρήση λέξεων όπως «πιστεύουμε», «αναμένουμε», «προσδοκούμε», «έχουμε την πρόθεση», «σχεδιάζουμε», «στοχεύουμε», «προοπτική», «πεποίθηση της Διοίκησης» καθώς και άλλες παρόμοιες εκφράσεις για αναφορές που αφορούν στο μέλλον. Η Διοίκηση της Εταιρίας δεν μπορεί να διαβεβαιώσει ότι τα προβλεπόμενα αποτελέσματα θα επιτευχθούν, καθώς τα αποτελέσματα μπορεί να διαφοροποιηθούν σημαντικά λόγω γνωστών ή αγνώστων κινδύνων και αβεβαιοτήτων. Εκτός αν προβλέπεται διαφορετικά από την ισχύουσα νομοθεσία και κανονισμούς, η Διοίκηση της Εταιρίας δεν αναλαμβάνει καμία υποχρέωση να επικαιροποιήσει τυχόν τέτοιες αναφορές στο μέλλον, είτε λόγω νέων πληροφοριών είτε λόγω νέων γεγονότων είτε λόγω αλλαγών στις προσδοκίες, είτε για οποιονδήποτε άλλο λόγο. 

Παράγοντες που θα μπορούσαν να επηρεάσουν τα πραγματικά αποτελέσματα ώστε να διαφοροποιηθούν σημαντικά από τις αναφορές στο μέλλον είναι ενδεικτικά, και όχι περιοριστικά, οι παρακάτω:

· Οι συνέπειες των τοπικών και διεθνών πολιτικών και οικονομικών συνθηκών, καθώς και συνθήκες που επηρεάζουν την αγορά των ηλεκτρονικών επικοινωνιών

· Αλλαγές στη νομοθεσία και στους κανονισμούς που εφαρμόζονται στην εταιρία μας και στις θυγατρικές της, συμπεριλαμβανομένων αλλαγών σε ελεγχόμενες τιμές

· Οι επιδράσεις του ανταγωνισμού από άλλους παρόχους υπηρεσιών ηλεκτρονικών επικοινωνιών

· Κίνδυνοι που αντιμετωπίζουμε κατά την  είσοδό μας σε νέες αγορές και τη διαφοροποίηση των προϊόντων και υπηρεσιών που προσφέρουμε

· Απρόβλεπτη αποχώρηση στελεχών

· Αλλαγή στις τάσεις και έμφυτες αβεβαιότητες τον τομέα των ηλεκτρονικών επικοινωνιών

· Η δυνατότητα να επιτύχουμε επαρκείς τιμές, να αναλάβουμε νέα έργα και να διατηρήσουμε τα υπάρχοντα  σύμφωνα με τις προσδοκίες μας 

· Το επίπεδο της ζήτησης των υπηρεσιών μας

· Η δυνατότητα να μειώσουμε τα κόστη

· Η έγκαιρη ανάπτυξη και αποδοχή νέων προϊόντων και υπηρεσιών

· Οι επιδράσεις των τεχνολογικών αλλαγών στις επικοινωνίες και τα συστήματα πληροφορικής

· Η διαχείριση των παραπάνω αναφερόμενων και άλλων συναφών κινδύνων

Ενόψει των ανωτέρω, οι αναφορές στο μέλλον που περιέχονται στο παρόν έγγραφο, μπορεί να μην επαληθευθούν ή πραγματοποιηθούν. Για τους λόγους αυτούς δεν θα πρέπει να βασιστείτε σε αυτές τις αναφορές στο μέλλον, καθώς αντανακλούν τις σημερινές πεποιθήσεις και προσδοκίες της Διοίκησης της Εταιρίας για μελλοντικά γεγονότα και περιστάσεις.

� Μη ελεγμένα. 


� Με ελάχιστη διάρκεια χρέωσης ανά κλήση τα 30 δευτερόλεπτα


� Το i-mode® και το λογότυπο i-mode® είναι εμπορικά σήματα ή κατοχυρωμένα εμπορικά σήματα της NTT DoCoMo, Inc. στην Ιαπωνία και σε άλλες χώρες


� Τα έσοδα από υπηρεσίες δεδομένων ανέρχονται σε 43 εκατ. ευρώ (33,1 εκατ. ευρώ από τα οποία από SMS) 


� H COSMOTE παρέχει υπηρεσίες περιαγωγής για την καρτοκινητή σε 28 χώρες μέσα από 56 σχετικές συμφωνίες 





� Η Internity είναι η αλυσίδα λιανικής πληροφορικής και τηλεπικοινωνιών του γαλλικού ομίλου Avenir Telecom
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